Carbono Quimica quer ampliar negocios

Ao completar 30 anos, empresa busca diversificar linha de produtos e mercados de atuacao

Leone Farias

iversificar a linha de
D produtos e os merca-
dos de atuacio é a es-

matégia da Carbono Quimica,
segunda maior distribuidora
de solventes do Pafs, para man-
ter seu ritmo de crescimento.
A empresa registrou B$ 167
milhées de fatramento no
ano passado, 15% mais que
em 2006, e espera repefr esse
ritmo de expansio neste ano.
Fundada ha 30 anos, a com-

cia a Shell e vamos adequar
até o final do ano”, afirmou o
diretor de negdeios e inteligén-
cia corporativa, Rodrizo Jodio
Gabriel.

A intencdo é aproveitar o
bom momento do setor su-
croalcooleiro, para o qual a em-
presa fomece insumos, utiliza-
dos no processo de producio
do alcool combustivel (por
exemplo, o corante laranja adi-
cionado ao produto e que é
obrigatdrio para a venda nos
postos).
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Preto e US$ 1,5 milhio na tro-
ca de sistemas de gestio para
aprimorar o controle dos pro-
cessos, elevar a produtividade
e otimizar a logistica.

Para a ampliacio no Inte-
rior, 8 empresa passou de uma
drea de 3.000 mermros quadra-
dos para 17 mil metros quacka-
dos, com capacidade de tanca-
gem de 150 meiros cibicos e
armazém para estoque de pro-
dutos secos, “Adquirimos uma
base de operagbes que perten-

milhoes
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quevem. Ametada

empresa € superar os RS 200

milhées em vendas totais a par-
tir de 2009,

TINTAS

O carro-chefe, no entanto,
580 05 solventes e outros insu-
mos destinados ao setor de tin-
tas e vernizes, responsavel por
55% das vendas totais. A em-
presa, que tem na sede 25 mil
metros cibicos de tanques, for-
nece para indusirias como a
Akzo Nobel, Luxcolor, Basf,
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Sherwin Williams, Tintas Fuu-
ra e Universo.

A distribuidora tem ainda
outra filial, em Campina Gran-
de do Sul (Grande Curitiba),
com mais 250 metros cibicos
de tanques, que dd suporte pa-
ra as operagoes no Sul do
Pais, Gabriel destaca que as
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diferentes bases de operacbes
permitem diversificar a atua-
¢ao em termos geogrificos e
atender nichos diferenciados,
de acordo com as caracteristi-
cas da economia local. No Pa-
rand, o forte & o atendimento
acs setores de ntas de madei-
ra @ curtumes,
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ORIGEM

A diversificacio faz parte da
histdéria da Carbono, Fundada
em 1978, a empresa foi adqui-
rida em 1989 por Alfredo Mira-
glia e sua filha Vera Gabriel. O
empresario ja havia criado, em
1965, a Dipel, que se wrnou
uma das principais distribuido-

ues para solventes e outros insumos

ras de dleo diesel e lubrifican-
tes. No ano passado, o grupo
expandiu sua atuacio, ao cons-
tituir a Carbono Engenharia,
responsdvel pelo desenvolvi-
mento de componentes para a
fabricacio de produtos quimi-
cos e a identificacio de novos
fornecedores. a

Foco em itens com maior valor agregado

¥ A Carbono tem procurado
ampliar o foco em produtos
com maior valor agregado,
que Proporcionsm maior res-
peito ao meio ambiente e, en-
tre outros fatores, ampliem as
margens de lucro.

Recentemente, a compa-
nhia fechou parceria coma To-
tal Fluidos, subsidiana do gru-
po francés Total, para a distri-
buicao de uma linha verde de
solventes (com baixo wor de
aromaticos, situacio que wem
restricoes legais cada vez maio-
res na Europa e nos EUA) no
mercado nacional,

O executivo ressalta a im-
portancia de itens especiais,
que atendam a nichos dife-
renciados — os solventes ver-
des destinam-se, por exem-
plo, a adesivos hospitalares,
de baixa toxicidade,

Além de adotar solucoes am-

bientalmente corretas, a em-
presa busca alternativas dian-
te de um cendrio “hostil, de in-
flacdo no atacado, com pregos
de matérias-primas em alta”,
segunde o diretor Rodrigo
Joao Gabriel.

vos produtos é vista como
uma forma de diluir as altas,
“Nossa margem comprimiu
tudo o que poderia”, disse.

QUTRAS ACOES
A distribuidora desenvol-

O executive ve diversas
explica que agoes para com-
85% a 90% do Novas provar seu res-
portfilio de glternativas peito e compro-
produtos ¢ de- . misso com o
rivado do pe- pata drlh-IaI' meio ambiente.
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da aguarrds
de outubro de 2007 até o
més passado (junho) subiu
56% e os solventes aromati-
cos subiram 30% nesse mes-
mo periodo”, exemplifica,
Dessa forma, a procura por
novos nichos de mercado e no-

Sem Custo aos
clientes e integra um grupo
de trabalho internacional pa-
ra o desenvalvimento da nor-
ma IS0 26.000, de priticas
de gestio calcada em respon-
sabilidade social e desenvol-
vimento sustentdvel, LF



