ESTRATEGIA

Distribuidora de
produtos quimicos
aguarda liberagdo de
verba do BNDES
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Ela se formou em direito, mas
casou cedo e logo teve dois filhos.
Ingredientes certos para um desti
no doméstico. Mas Vera Gabriel
nio ¢é do tipo caseiro e logo assu-
miu os negocios da familia a frente
da distribuidora de solventes re;
cémadquirida por seu pai Alfredo
Miraglia. Este ano a Carbono Qui-
‘mica comemora 30 anos, sendo 18
nas maos da executiva que a tor-
nou a segunda maior distribuidora
de solventes do Pars, atrds apenas
da Petrobrds. O grande projeto ago-
ra € passar de distribuidora’ para
produtora de dleos quimicos, usa-
dos por exemplo, em tintas, um
programa que deve consumir US§
8 milhdes, e 6 aguarda aprovagio
do Banco Nacional de Desenvolvi-
mento Econdmico e Social (BN-
DES) para sair do papel.

Para chegar a esse ponto, Vera,
uma das poucas mulheres a ocu-
par um cargo de comando em
uma empresa do setor, diz que fez
aligao de casa. A Carbono injetoy
US$ 2,7 milhoes na expansao da
filial de Ribeirdo Preto (SP), que
passou de 3 mil para 17 mil m, e
na implantagio de um software
de gestao empresarial, que vai in-
terligar todas as suas filiais em
uma tinica base tecnologica.

“Percebemos que poderiamos
fazer também a produgio além
da distribuigdo e agora resolve-
mos dar esse passo depois de 30
anos”, explica a executiva, acres
centando que tudo isso, porém,
tem de ser-obtido com sustenta-
hildade. Por isso, cada passo @ mi-
limetricamente pensado e repen-
sado, com todo o cuidado e aten-
¢do aos detalhes comuns aos
trabalhos femininos. Isso sem fa-
lar no conhecimento de Vera so
bre as leis, o que sempre ajudou
no caminho da empresa. “Mas a
sorte também teve um papel im-
portante, nio posso negar, pois

logo que compramos a Carbono o
governo Collor desregulamentou
o setor de distribuigdo, abrindo o
mercado ¢ que nos favoreceu”,
explica a executiva.

Mas a sorte inicial, precisou de
um esforco extra de trabalho para
convencer fornecedores e clientes
de que havia uma empresa, além
da Petrobrds, capaz de fazer a dis-
tribuigio no mercado. “E que era
comandada por uma mulher.
Nao foi ficil, mas conseguimos.”

Hoje com 3 mil clientes entre
05 quais i0 empresas de tintas

Empre”
sa faturou R$ 167 milhdes em

2007 e espera chegar a R§ 200 mi-
lhdes ainda este ano, alta de
19.8%. Egracasa formagau de Ve-
ra em direito, hoje é uma das 17
empresas a integrar o grupo téc-
nico de trabalho para a elabora-
¢ao da norma ISO 26.000, voltada
a definigio de melhores priticas

Vera Gabriel : faturamento da companhia deve crescer 19% este ano, para RS 200 milhdes

socio-ambiental de produtos
quimicos. Ela, que também pre-
side o Sindicato Nacional das
Distribuidoras de Solventes
(Sindisolv), afirma que as certi-
ficagdes nesta drea sio muito
importantes, porque sio' éssen
ciais para dar sustentabilidade e
confiabilidade ao crescimento
neste setor tao delicado e cheio
de problemas com adulteragdes,
como a distribuigdo de quimico,
entre eles o dlcool anidro. -
Atualmente, a Carbono possui
trés unidades, que incluem os cen
ros de annazenamento ¢ wsirbu-

"o et Ribeixdo Preto, que atende

o mercado sucroalcooleiro e de
graos do interior de S3o Paulo e do
Centro-Oeste; Campina Grande do
Sul, no Parand, que atendente o
mercado de courcs e adesivos do
Sul do Pafs; e Sio Bernardo do
Campo, que € voltado para o mer-
cado de tintas e vernizes. Além dis
so, possui também escritdrios de

Carbono Quimica planeja
investir na produ(;ao de oleo

azcin ke

representagao espalhados pelo Bra-
sil e América Latina.

Mas ndo € s6 a produgio que
estano radar da empresa. No pro
ximo més a Carbono dd inicio 2
distribuicdo exclusiva no Fais da
linha de solventes sustentdveis da
Total Fluidos, subsididria do gru
po francés Total. A expectativa é
ampliar de 3% a 5% o faturamen
to da empresa somente com estes
novos produtos.

Com isso, a empresa amplia o
ponfo]m de 'pmdm.m omposto ho-
je por mais de 150 iten:
resinas-epaxs; adilives: parg tintas,
adesives, colas ¢ selenates, carbona
105 Organicos, secantes, fotoinicia-
dores, acrilico entre outros. Num
mercado que conta com mais de
700 fabricantes de tintas e outras
centenas de industrias que usam
produtos quimicos e petroguimicos
niio é de se estranhar que a distri
buigdo represente um nicho, estra
tégico ¢ cobigado.




